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Qual é a sua MOTIVAÇÃO?!



Qual é seu PROJETO?!
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DIFERENCIAS ALLCARE
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TítloComo identificar o perfil do 
seu cliente para ofertar os 

planos no Coletivo por 
Adesão?



Perguntas CHAVES 
a realizar ao cliente!
- Possui Formação 
Profissional? Qual seria?

- Possui CNPJ vinculado aos 
seus dados?

- Trabalha com registro em 
carteira?

- Seria Servidor Público? Qual 
categoria: Municipal, Estadual 
ou Federal?



Entidades de Classe



PROFISSIONAL LIBERAL

DIPLOMA OU CERTIFICADO OU CARTEIRINHA DO CONSELHO 

↳ ENTIDADE: ANCEPLA/ABPL; 

EX: Administrador, Advogado, Fisioterapeutas, PROFESSOR, Técnico Enfermagem e 
Técnico Contabilidade.

TAXAS: ANCEPLA – R$ 4,00 / ABPL – R$ 4,90





SERVIDOR PÚBLICO – MUNICIPAL, ESTADUAL OU FEDERAL

HOLERITE OU TERMO DE POSSE + DIÁRIO OFICIAL

↳ ENTIDADE: UNASFEM

TAXA: R$ 4,00



EMPRESÁRIO E EMPREGADO DO RAMO DE COMERCIO, BENS OU SERVIÇOS 

Empregado: HOLERITE + CARTEIRA DE TRABALHO + CARTÃO CNPJ

Empresário: CONTRATO SOCIAL OU MEI + CARTÃO CNPJ

↳ ENTIDADE: AFECOM 

TAXA: R$ 4,00



Beneficiários
Titular

Cônjuge / Companheiro.

Filho(a) / Enteado(a) / Neto(a) – até 24 anos 11 meses e 29 dias

Sobrinho e Sobrinha – até 24 anos 11 meses e 29 dias

Pai e Mãe (do titular)

Irmão e Irmã

Tio e Tia

Idade limite de comercialização: 64 anos 11 meses e 29 dias



Regras de Comercialização
Reajuste Anual: 

mês: Agosto

Datas de Vigências: 05, 15 e 25

Formas de Cobrança: Boleto ou Débito em Conta Corrente 
em nome do Titular do Plano

(Bancos Conveniados: Banco do Brasil, Itaú e Santander.)

Vencimentos: 05, 15 e 25

OBS: Na 1° cobrança o vencimento é SEMPRE prorrogado 10 dias .



Produtos Disponíveis 
para Comercialização



Produto Regional

Obs.: Nos planos adesão não possui o Odontológico



Área de Comercialização

Curitiba
Almirante Tamandaré, Colombo, Pinhais, Araucária, Campo Magro, Itaperuçu, 

Campina Grande do Sul, Campo Largo, Rio Branco do Sul, Quatro Barras.

Londrina
Arapongas, Rolândia, Cambé, Jataizinho, Ibiporã, Primeiro de Maio.

Balneário Camboriú 
Camboriú, Itajaí, Navegantes, Itapema, Bombinhas, Porto Belo, Ilhota, Penha, 

Balneário Piçarras, Tijucas.
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Carências



Congêneres

Liv Saúde, Humana Saúde, Uniplam, Medplan,
Unihosp, São Camilo, Unilife, Plamed, União
Médica, Lifeday, Agemed, Cassi, GEAP,
SulAmérica, Bradesco, Smile, Seguros Unimed,
CNU, Amil, Unimeds, Samel, Ideal Saúde,
MedSênior, Quallity Pro Saúde, Saúde Sim, S1
Saúde e Slam.



Rede de Atendimento
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Rede de Atendimento



Rede de Atendimento



Rede de Atendimento



Rede de Atendimento



Rede de Atendimento



Rede Credenciada Curitiba e 
Região

R. Brg. Franco, 4115 - Rebouças, Curitiba - PR

Av. Rep. Argentina, 2069 - Água Verde, Curitiba – PR

R. Benjamin Lins, 790 - Batel, Curitiba - PR



Rede Credenciada Londrina

R. Sen. Souza Naves, 648 - Centro, Londrina - PR



Rede Credenciada SC

Av. do Estado Dalmo Vieira, 1970 - Centro, 
Balneário Camboriú - SC

Rua João Bauer, 85 - Centro, Itajaí – SC

Av. Cel. Marcos Konder, 1111 - Centro, Itajaí - SC



1° - Lançamento da proposta sistema: https://vendas.allcare.com.br/AllTechLoginVendas

2° - Cliente receberá o 1° link via e-mail e SMS para preenchimento da Declaração de Saúde;

3° - Após finalizada a DS, cliente receberá o 2° link para assinatura da proposta;

4° - Proposta Assinada, já habilitada para Envio para Análise;

5° - Após o envio da proposta a Análise, acompanhar o processo de análise no sistema: https://portal.allcare.com.br/

6° - Todas as propostas que são encaminhadas passam por nossa ÁREA TÉCNICA para avaliação. Orientamos que 
para agilizar esse processo o cliente entre em contato com setor nos telefones e horários abaixo:

Área Técnica - 0800 941 4965 ou 3003-9200 (Atendimento de segunda à sexta feira, das 08 às 19hrs)

7° - Proposta com Pendência: Regularização diretamente dentro do sistema de  vendas. 

8° - Proposta Implantada: cliente receberá o e-mail de Boas-Vindas AllCare com todas as orientações de acessos aos 
Canais de Atendimento. (Numeração de carteirinha, boleto, cópia da proposta, você CORRETOR terá acesso no 
sistema: https://portal.allcare.com.br/

FLUXO ANÁLISE ALLCARE

https://vendas.allcare.com.br/AllTechLoginVendas


Area Técnica
Contatos:

0800 941 4965 ou 3003-9200 
(Atendimento de segunda à sexta 

feira, das 08 às 19hrs)



PREMIAÇÃO ALLCARE



1 Vida – Pagamento de
50% do valor da
Premiação da operadora

A partir 2 Vidas -
Pagamento de 100% do
valor da premiação +
direito aos 50% restantes
da venda anterior

Obs.: Vendas dentro das vigências do mês





allcare.com.br

Muito Obrigada!!
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